Baobab
Obecné poznamky k hodnoceni lednového kola soutéze

A. Teoreticka ¢ast - otazky

Musim konstatovat, Ze prace maji trvale kvalitn&jSi charakter. Dovidam se z odpovédi
stale vic a vic novych véci (a to je u tohoto kola co fict, nebot jsem plvodni profesi
entomolog a parazitolog s kladnym vztahem k sukulenttim). Obdivuiji, co vSechno dokazi
soutézici za mésic stihnout a kolik toho jsou schopni najit v literatufe a na internetu.

S uznanim také kvituji, Zze se dostava sluchu mym dobfe minénym radam, nebot
soutézici vénuji vétsi pozornost porovnavani dat z vice zdroju a snazi se je kriticky
zhodnotit. Nevahaiji u spornych mist uvést odkaz na pramen nebo vice r iznych nazora.
Rovnéz formalni stranka zapisu latinskych jmen se zlepSila. Neni sice stale dokonala, ale
jiz ted pFeddi i to, co jsou schopni napsat mnozi dospéli. Pfeklepu a drobnych chyb je také
stale méné (s vyjimkou jedné soutézici, na jejiz jméno si ted uz bohuzel nevzpomenu, ale
pristé si ho urcité zapisu).

Uhelnym kamenem tohoto kola se stalo plakatové sdéleni &ili poster. Néktefi ze
soutézicich netusili, o co jde, a obavali se zfejmé zeptat nékoho zkusenéjsiho. Pro ty, ktefi
to netuSi doposud (i kdyz doufam, Ze jich neni mnoho): Na konferencich a jinych
odbornych setkanich toho typu byva zvykem vysledky své prace prezentovat n €kolikerym
zpUsobem:

— ¢lankem ve sborniku

— pfednaskou k odbornému plénu

— formou posteru neboli plakatového sdéleni. To byva takovy panel, nasténka, nebo
tfreba pfedem pfipravena velka plachta papiru s texty, obrazky, grafy atd. Krom toho, zZe to
celé visi na pfistupném misté po cely ¢as konani kongresu, v pfedem sjednany den a
hodinu se u posteru sejde jeho autor (autofi) s dalSimi zajemci o danou problematiku. Povi
jim o svém vyzkumu nebo praci a zodpovi jejich dotazy.

Neznalost vas v tomto pfipadé stala 2—4 body podle toho, zda jste poster nevytvofili
vubec nebo jste misto ,védeckého plakatu“ vyrobili plakat propagacni, ktery jen oznamoval
konani kongresu.

A posledni zasadnéjsi pfipominka. Mnohym z vas cini potiZe skloubit obecné
informace s konkrétni situaci na Madagaskaru. Kupfikladu na otazku o sukulentech
odpovédéli néktefi z vas obecnou stati, ktera se ¢asto odvolavala na americké kaktusy
nebo na oblast jizni Afriky (na sukulenty tak bohatou). To by samo o sob & nemuselo vadit,
ale jen néktefi dokazali obecnosti propojit s konkrétnimi druhy na Madagaskaru a
jmenovat tieba typické pfiklady listové i stonkové sukulence na madagaskarskych
druzich. Totéz se v nékterych pfipadech stalo u opadavych lest, zdareni &i tropickych
chorob. Je mi jasné, Ze v nékterych pfipadech je téZké sehnat data pravé k Madagaskaru
a premysleni nad propojenim udajl z riznych zdroji stoji usili, ale vysledky prace
nékterych z vas naznacuji, Ze je mozné dobrat se zdarného cile.

Pfeji hodné uspéchd do dalSich kol.
Pavel HoSek



B. Prakticka cast

Lze Fici, Zze v lednovém terminu se vSichni soutézici vénovali praktickym ukolim podstatné
dikladnéji nez v minulém mésici. Pfevladalo méfeni teploty, mnohdy kvalitné zpracované.
Néktera méfeni navazuji i na prosincové méfeni, a ukazuje se tento zplsob zaznamu neni
az tolik na obtiz, jak by se na zacatku mohl zdat. ,Meterolog” tak ziskava cenné udaje o
svém okoli. Vétsi ¢ast soutézicich také jiz splnila prvni 3 ukoly v pofadi, a to bud nyni
nebo v prfedeslém mésici. LiSi se trochu od praktickych ukolt obecnych a vice se vazi nasi
spolupraci, proto jsou fazeny v popfedi. Mimo tyto prioritni ukoly jsou pfes tuhé zimni
poCasi zpracovavany i dalSi terénni, jako pfikrmovani a sledovani zvéfe, dokonce i
nékolikahodinovy spocinek na 1 m ¢tvere¢nim. Tomu je potfeba vzdat hold, vybrat si tento
ukol v dobé, kdy teploty nejsou zrovna privétivé k ¢tyfem hodinam stravenym na jednom
misté. O to vétsi v8ak ohodnoceni.

Samotna kvalita zpracovanych praktickych ukolu je rizna, pfedevsim tedy zasilany obsah
plnéni téchto ukoll. Nékdo posila kompletni denik, nékdo o ném jen piSe. Neni sice
pfesné dano, co vSechno se ma (napf. u deniku) zaslat, ale o to vice zde mate volnou
ruku vyjadfit a ukazat to, ¢im jste se cely mésic zabyvali. Ten, kdo chtél ukazat a podélit
se o své vysledky, si tuto praci dal. | toto muze byt vliivem na hodnoceni celkového
praktického ukolu. Dokazuje to urcitou zodpovédnost nejen vUici sobé, ale také
uspofadany pfistup vici celé soutézi. Nékteré deniky jsou obsahlé, soutézici se zde
rozepisuje o svych pocitech a o praci na soutézi, na projektu, jiné jsou strohé, ale i tak
zaznamenavaji to, co je pro autora podstatné. Zde nelze unifikovat podobu, vyznam mze
mit cela stranka nebo jen Ffadka.

Mnohym z vas se zd4, Zze nékteré ukoly nejdou plnit, protoZe je pro né nevhodné pocasi.
O tom, Ze to neni pravda jsou pfikladem néktefi, ktefi v zimé hledali pramen potoka nebo
sledovali déni kolem sebe ve Ctverci. Pfesto jde ze seznamu ukolU vybirat, napf. cviceni
Ize praktikovat kdykoli, a rostliny budu sledovat az snih vystfida jaro. A tak vybér ukolu by
mél zohlednovat realné moznosti.

Petr Krasa

C. Odborna prace - "projekt"

Nékteré prace jsou velmi pékné, fada dalSich se dobfe rysuje, nicméné u nékterych
soutézicich bod C absolutné postradam?!?

Na néjaké zaveéry je vSak jeSté brzo. Vypada to, ze nejlépe maji praci rozjetou ti, ktefi se
tématu uz drivé vénovali (sukulenty, Zelvy atd). Obecné bych mél snad jen jednu
pfipominku - viz. H. HuSkova -

cile je potfeba definovat uplné na zaCatku prace. Tzn. zaprvé - co chci délat a hned
zadruhé - co bych chtél

"vyzkoumat", zjistit, ovéfit, atd. To, Ze se tfeba fada véci nemusi podafit, to viibec nevadi.
VSechny uspéchy i

neuspéchy se daji vysvétlit v kapitolach jako "Diskuse" a "Zavér".

Richard Pokorny



D. Fundraising

Néktefi z vas zacali uspésné. Néktefi na fundraising zapominaji. Uznavam, Ze je to
naroc¢né a chce to kuraz. Ale je to nezbytna soucast celého projektu. Nejde jen o to sehnat
penize na expedici. Je to také a pfedevsim o to néco nového se naucit. Zkusit si
komunikaci s firmami, s lidmi ve vedoucich postavenich, psat dopisy, spravné telefonovat,
spravneé vést rozhovor.

Urcité byste vSichni méli mit uz ted’ svoji fundraisingovou strategii a prvni pokusy za
sebou. Kdo jesté nezacal musi si hodné pospiSit. Nepotfebujete mit uz ted penize, ale
potfebujete pfislib, ze pokud budete vybrani, tak vas firma (nebo jiny subjekt) podpofi.

Co se strategie tyka, doporu€uju se co nejvice zaméfit na firmy z vaseho okoli, kde pracuji
tfeba rodi¢e vaSich kamaradu. Fundraising naslepo moc nefunguje. Také je daleko lepsi,
s vetSi Sanci na uspéch , oslovovat malé komerc¢ni firmy v misté kde bydlite nez velké
firmy ze seznamu ,top darc(®, které jsou zasypavany desitkami zadosti od nejrtiznéjsich
subjektl kazdy mésic.

PFeju hodné uspéch.
Michal Vesely



